PrOd U ktm ESSG 2012 (medsend gerne et billede til &

[produkt - nyt - udvi

projekt]

Landmandens gevinst (nar produktet er i drift)

[Overskrift — ”One liner’’]

Hvad kreever det

DLBR-virksomheden gevinst (nar produkter er
i drift)

Malgruppe , antallet af kunder, salg pr kunde

Hvad kreever det af organisering og processer i virk-
somheden

Andet
evt:

Link evt. til en buisness case for en DLBR-virksomhed eller
vedleeg den. Har du ikke lavet en Business case, og er interes-
seret i at fa en sadan til at understgtte dit projekts gennem-
slagskraft sa kontakt Bo Overgaard i Salgs og Forretningsud-
vikling.

Den Europzeiske Union ved Den Europaeiske Fond for Udvikling af Landdistrikter
og Ministeriet for Fedevarer, Landbrug og Fiskeri har deltaget i finansieringen af projektet

Krav til de radgiver, der skal indgd i
projektet

DLBR-virksomhedens gevinst ved at
indgd i projektet i 2012

Sadan vil vi implementere i 2013

Kontakt (produktejer, udstiller)
Navn T: xxxx xxxx E: xxx@vfl.dk

Stottet af
Fodevareministeriet og EU



http://lbnu.dlbrblog.dk/?p=46



